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		Référencement naturel : toujours le principal canal d’acquisition pour les acteurs du web

	

	

		
Le référencement naturel est l’une des stratégies d’optimisation les plus importantes à mettre en œuvre. Il est utile lorsqu’une entreprise souhaite atteindre les personnes qui se trouvent à proximité d’elle. Grâce à cette pratique, votre entreprise peut devenir une référence dans votre région. Découvrez comment cette technique, est le premier canal pour obtenir des clients. 

Pourquoi le référencement naturel est le canal principal d’acquisition ?

 L’optimisation pour les moteurs de recherche (SEO) est l’exécution d’une série d’actions d’optimisation du contenu (content SEO). Il s’agit de l’optimisation du contenu (on-page SEO) et de la création de liens (linkbuilding). L’objectif principal est d’améliorer notre position dans les moteurs de recherche pour certains termes de recherche (source : Kiwik). Cela permet d’augmenter le trafic vers notre site web ou blog actif. Cependant, les avantages du référencement vont au-delà de l’apparition dans les premières positions. Un bon référencement a un impact direct sur le succès de votre stratégie marketing, tant en ligne que hors ligne. En effet, votre site web est la vitrine numérique de vos produits ou services (What is Moda Finil). Tout ce que nous pouvons comprendre, ce n’est que cette technique offre des avantages à votre site web. C’est grâce à ces atouts que les acteurs optent pour lui comme premier canal d’acquisition. Découvrons alors ces bénéfices du référencement naturel pour nos blogs témoins : Web Ouest, S Finance et J3M. 

Une rentabilité des investissements élevés

 L’un des principaux avantages du référencement est qu’il offre une rentabilité des investissements élevés. Il n’y a aucun coût pour que notre site web apparaisse de manière organique sur Google. Il vous faut juste le service du professionnel du référencement et la création d’un bon contenu pour le positionnement. Par ailleurs, vous ne devez pas payer Google pour apparaître dans les résultats de recherche. Au contraire, précise Jean-Louis Garret, votre coût est indépendant de la quantité de trafic que vous parvenez à diriger vers votre site web. Avec le positionnement SEO, vous aurez toujours des coûts stables quel que soit le nombre d’utilisateurs sur votre site web. En outre, les mots qui génèrent un volume élevé de recherches ont tendance à avoir des enchères élevées. Cela génère des coûts de campagne très élevés que de nombreuses entreprises ne peuvent supporter à long terme. Un autre avantage du SEO lié à sa rentabilité est qu’il ne limite pas le trafic ni le temps.  

Positionnement à long terme

 L’un des avantages du référencement est qu’il s’agit d’une stratégie de marketing numérique à long terme. Il suffit d’avoir un bon positionnement SEO, de télécharger régulièrement du contenu optimisé sur le site. Vous devez effectuer une maintenance pour ne pas être facilement délogé des premières positions des moteurs de recherche. Ce n’est pas le cas avec les campagnes Google Adwords, indique le responsable SEO de Numeriques.info, avec ces derniers, une fois la campagne terminée, nous cessons de recevoir du trafic. [image: ] 

Augmenter les ventes ou les conversions

 Le référencement ne se limite pas au trafic. L’application des bonnes actions de référencement optimisera le taux de conversion du site web. Pour ce faire, nous devons optimiser tous les éléments de notre site web liés aux ventes ou aux conversions. Il s’agit notamment de l’entonnoir d’achat, des pages consultées par les utilisateurs qui convertissent (La Mèche) À cela s’ajoutent des pages relatives aux produits et services : Matamore. Nous devons détecter les mots-clés utilisés par les utilisateurs qui effectuent un achat sur notre site web. Par ailleurs, il est recommandé de concentrer nos efforts pour attirer davantage de trafic qui se convertit sur notre site. A lire en complément : Comment recruter un bon consultant SEO sur Yakaz Emploi ? 

Promouvoir le web sans relâche

 Un autre avantage du référencement est que nous pouvons positionner notre site web 24 heures sur 24, 365 jours par an. C’est quelque chose qui ne se produit pas avec les campagnes Google Ads. Lorsque nous n’avons plus de budget ou que nous arrêtons les campagnes, nous cessons d’apparaître dans les résultats de recherche. Le référencement est un investissement qui sera rentable à long terme. Une fois votre site optimisé, il suffit de mettre régulièrement en ligne un contenu de qualité. Si vous assurez un suivi pour vérifier que tout est correct, personne ne pourra vous déloger des premières places. 

Augmentation de la visibilité de la marque

 L’un des avantages du référencement est d’être en tête des résultats de recherche Google. Cela donnera aux clients et aux utilisateurs une bonne impression de votre marque. Par ailleurs, vous améliorez ainsi l’image de marque. D’autre part, plus vous avez de pages positionnées, plus il y a de possibilités pour les utilisateurs de voir notre contenu. Ils pourront accéder à votre site et consommer vos produits ou services. De plus, les sites Web bien positionnés sont considérés par les utilisateurs comme des pages de confiance. Si vous n’avez pas une bonne position, les utilisateurs peuvent penser que vous êtes nouveau dans le secteur Glomel. Ils penseront que votre marque est peu connue ou que vous n’avez pas assez de ressources. Les utilisateurs savent que le contenu proposé dans les premières positions est de qualité. Par conséquent, cela leur donne une plus grande confiance dans ces pages Web. 

Amélioration de la convivialité du Web

 De nombreuses actions d’optimisation améliorent la convivialité du Web. Elles facilitent la navigation et l’exécution de certaines actions sur le Web, telles que l’achat ou l’inscription. Lorsque les actions d’optimisation porteront leurs fruits comme chez Ethnik, vous verrez vos ratios de résultats sur Google Analytics s’améliorer considérablement. Les utilisateurs passeront plus de temps sur votre site Web, ils visiteront plus de pages. De plus, le taux de rebond sera réduit. 


		
	






	
	
	
	



		
	

	

	


	
	

		

			
			
							


		

	










